
 

習志野市 

1 



本日の内容 

現状について 

  ・天然ガスの優位性 

  ・価格の低廉性 

   ・ガス事業者としての課題 

営業活動の取り組み 

  ・高効率給湯器（エコジョーズ）設置費補助 

  ・家庭用燃料電池（エネファーム）設置費補助 

  ・トップセールス 

まとめ～エネルギーの自由化を見据えて～ 
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習志野市営ガスの供給地域と概要 
 

お客様件数 ７５，１１１件    

普及率 １００％ 

ガス販売量 ６４，７９５千㎥ 

 

（平成２５年度末 データ） 

習志野市 

市営ガス供給地域 

藤崎供給所 

東習志野供給所・     
ガス受入所（県内産ガス） 

 茜浜供給所 
 袖ヶ浦ガス受入所      
（外国産ガス） 
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「日本ガス協会」ホームページより 

天然ガスの優位性 
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(1.34倍）(1.32倍）(1.26倍）

習志野市を

１とした場合

習志野市

１件当たりの使用量を33m3（平成25年度決算

家庭用使用量の平均値）としたときの近隣

事業者との１か月のガス料金比較

価格の低廉性

※平成26年3月分適用料金で算定
企業局調べ
※料金につきましては、各事業者
料金体系が違います 5
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ガス事業者としての課題 

 

 事業としての持続性・継続性を確保する 

 お客様を確保し、将来にわたって販売量を維持し 

   拡大する 

 

販売量の伸び悩み 
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消費機器の販売 

イベントPR活動 

既存客の確保 

優良顧客の獲得 顧客別営業 

一般客営業 

新規顧客の獲得 

新規開発営業 

他エネルギー 

から転換営業 

業 務 用 

空 調 用 

イベント・セール サービス店 

習志野市全体 

営業活動の取り組み 
 

   

   お客様の確保、販売量の確保 

一般客営業 新規開発営業 

一般客営業 
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消費機器の販売 
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習志野市の補助制度について 

習志野市住宅用ガス高効率給湯器設置費補助制度 
   

  （エコジョーズ） 
   

   平成22年度より開始（環境政策課） 
 

 

 
 習志野市家庭用燃料電池設置費補助制度 
   

  （エネファーム） 
    

   平成26年度より開始（環境政策課） 
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習志野市住宅用ガス高効率給湯器設置費補助制度スタート 

1台につき２５，０００円の補助 
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新築営業    10台 

既築営業    10台 

家庭用燃料電池設置費補助制度 
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３００，０００円（習志野市） 
 

３８０，０００円（国） 



要望書を手渡す宮本市長と千葉みらい農業協同組合
の小菅専務 様（左から３人目） 

習志野市 
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トップセールス 
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習志野市 

市制施行６０周年 ボトルドウォーター 
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まとめ ～エネルギーの自由化を見据えて～ 
 

エネルギーの競合に打ち勝つためには 
 

        営業の基本は先手必勝   

          公営の利点を最大限に生かし 

       環境行政との一体化                       

        ・ガスによる比較提案 

        ・オーナー・設計事務所の信頼 

 

 

      ガス販売量アップへ 
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背景：奏の杜ガス灯 
16 


